


VOTRE FORMATRICE

Gﬂé"ﬂ PI’BVOS Experte en culture digitale et en gestion de projet.

v

Jaccompagne mes clients sur le réseau social LinkedIn.
Je vous apporte mes compétences en marketing digital produit et
en communication.

Le digital learning, linnovation et la pédagogie sont le coeur de
mon activité.

Forte d’'une vision 360, je vous forme sur votre communication
opérationnelle, a votre rythme, en distanciel.

Développez votre potentiel et communiquez auprés de vos
futures relations professionnelles.

Ensemble, nous allons élaborer votre stratégie qui vous
ressemble.



LES OBJECTIFS DE LA FORMATION

Linked i}

Rendre votre profil LinkedIn attractif et
votre page professionnelle impactante

Constituer et élargir votre réseau
professionnel afin de gérer des
opportunités

Créer une stratégie éditoriale pertinente
pour créer des opportunités
professionnelles




DEVELOPPER
VOTRE PROFIL ET RESEAU
PROFESSIONNEL

LE PROGRAMME
Linked [T}




module 1:Rendre votre profil attractift et votre page impactante
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Présentation de LinkedIn et comprendre son impact professionnel

e Optimiser son profil personnel pour étre visible par d’autres professionnels

« Créer son personal branding (sa marque)

« Déterminer sa cible

« Acquérir les étapes pour améliorer son profil

e Créer les banniéere du profil, photo, info et activités

- Rédiger votre titre pro et son résumeé

« Valoriser le réeférencement de son profil grdce aux mots-clés en rapport avec son métier
« Optimiser la partie "notre sélection" de votre profil

e Savoir gérer les recommandations pertinentes

« Connaitre les réglages principaux de la page professionnelle LinkedIn



Module 2 : Constituer et élargir votre réseau professionnel
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« Créer du networking: mettre en place une stratégie de prise de contact efficace et pertinente sur LinkedIn,
pour maximiser l'obtention de réponses favorables et augmenter la qualité de votre réseau professionnel

« Savoir gérer les demandes de connexion

« Effectuer une recherche ciblée et stratégique sur des personnes et secteurs d'activité, pour identifier vos
futurs interlocuteurs

« Apprendre a faire l'approche direct pour augmenter ses relations professionnelles : rédiger des messages
d'invitation

 Participer aux groupes LinkedIn pour étendre son réseau professionnel

e Créer une routine réseau



module 3 : Créer une stratégie éditoriale pertinente
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« Boostez votre visibilité sur LinkedIn

- Définir sa stratégie de communication éditoriale en fonction de vos objectifs et des
personnes a atteindre sur le réseau

« Partager des contenus pertinents et de fagon efficace sur Linkedin pour devenir une
source de veille sectorielle et fédérer sa communauté

« Comprendre l'utilité des posts et articles
- Rédiger des posts et articles sur LinkedIn

« Définir un planning d'animation des futures publications



DEVELOPPER
VOTRE PROFIL ET RESEAU
PROFESSIONNEL

Une formation Linked[f}
personnalisée




Le format de la formation

Diagnostique de votre profil
=> Echange téléphonique

D ler rendez-vous (30 mn)

2éme rendez-vous (2H30)
=5 Formation a distance personnalisée
=> En visio-conférence

Entre les rendez-vous (2H)
Mise en application sur votre profil grace a des exercices pratiques
=> Questions-réponses par mail

3éme rendez-vous (1h)
e Echange et diagnostique final
=> En visio-conférence

Durée : 6h 590 € TTC / participant



Pré-requis pour réaliser la formation

Avoir créer son profil Linkedin

Posséder un ordinateur ou une tablette pour réaliser les
exercices et suivre la formation a distance

AVvoir une bonne connexion wifi

Actions de formation dispensées aux salariés,
indépendants, créateurs et repreneurs d'entreprise
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Contact

—> Téléphone
O7 80985547

—> Email

gaelle.prevos@formamerci.fr

—> Linkedin
linkedin.com/in/gaelleprevos/

—> Site FormaMerci
www.formamerci.fr

—> Siret FormaMerci
Siret: 900671108 00018


http://www.formamerci.fr/
http://www.formamerci.fr/
https://www.linkedin.com/in/gaelleprevos/

